Pressemelding 4. november 2004

Austevoll - et «triple-play» suksess!

Austevoll Kraftlag er forelgpig en av de fa norske bredbandselskaper som

tjener penger pa sine bredbandstjenester. Under merkenavnet «Lysglimt»
leverer Kraftlaget i dag superraskt Internett, Digital-TV og IP telefoni til 500
innbyggere og 40 bedrifter i gysamfunnet utenfor Bergen.

Et av de forste i Norge og Europa

Lysglimt symboliserer Marsteinen Fyr og Fiberlys. Det er ogsa symbolet pa et moderne, hgykvalitets
bredbadsnettverk for innbyggerne i Austevoll. | februar 2002 var Austevoll en av de farste norske
Kraftlag som satset pa Triple-play (3P) bredband. | samarbeide med blant annet NetNordic, BaneTele
og Alcatel har Austevoll nd i 2 12 ar bygget en av Norges mest moderne digitale handelsplasser. Det
har gitt nye spennende tjenester og sysselsetting av 8 arsverk i Kraftlaget. Totalt er det investert 50
millioner kroner. Mye av kostnaden er fiberfremfaring i stramnettet frem til hver husstand. Med 20 ars
avskrivning pa fiber og 5 ar pa elektronikken gir satsningen na penger i kassen for Kraftlaget.

- Vi har bestilling fra ytterligere 400 kunder. S& med totalt 900 husstander og 50 bedrifter i lopet
av aret har vi 60% markedsandel, og det gir oss lennsomhet pa disse tjenestene. Den starste
utfordringen har ikke veert a tilirekke seg markedet, men & legge fiber raskt nok. Og
etableringen har tatt noe lenger tid enn vi farst antok, men mange utalmodige kunder
underveis, sier Ingvar Lauvik, Adm. dir. i Austevoll Kraftlag.

TV-signaler fra fiberen

TV signaler kommer over den samme fiberen, fra en sakalt "Head-end” hos MediaNetwerk i Oslo, og
giennom BaneTeles nasjonale nett. Rettigheter for "TV over fiber” har tatt tid, og er forelgpig ikke
avklart, sa derfor har Lysglimt valgt en fleksibel modell.

Hva gjelder Digital-TV sé ser vi pa ulike forretningsmodeller. Ngkkelen vil uansett alltid veere
kjgp "naermest mulig kilden”. Hele var forretning er tuftet pa kombinasjon av egenproduksjon
og direktekjop uten fordyrende mellomledd. IP-Telefoni produserer for eksempel vi pa en egen
SIP server. Det samme gjor vi med ASP tjenester. Telefonilgsningen har gitt positiv
avkastning pa noen maneder, sier Roger Wessel som er avdelingsleder for Lysglimt.

Et Lysglimt i tilvaerelsen - som er apent for alle!

- Vart fokus har veert & bygge et robust og apent nettverk, og dermed kunne tiloy innholdsleverandarer
tilgang til vare sluttkunder. Filmer lastes ned fra filmutleier over nettet, bade enklere og billigere enn
Lysglimt kan tiloy. Vi har kontroll pa kvaliteten pa alle tienester vi fakturerer sluttkunden, mens pa
gvrige innholdstjenester som gar over vart nett, fungerer vi som “formidler”, og far vi en liten provisjon
fra leverandgr. Eksempel pa slikt innhold er filmer og spill. Lasningen er under stadig utvikling, bade
hva gjelder nye on-demand tjenester, spill og multimedia.

- Austevoll Kraftlag har veert meget visjonzere og forutseende i sin forretningsmodell. De har
hele tiden hatt fokus pa et apent nett, med rasjonelle lgsninger, lokal verdiskapning og feerrest
mulig fordyrende mellomledd, sier Tom Solberg Adm. dir i NetNordic. Deres rolle er bade som
netteier og tjenesteutvikling av lokale konkurransedyktige tjenester. Kundeportalen ma
imidlertid veere apen for innhold, for der ma markedet fa bestemme, sier Solberg.
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NetNordic har sin hovedvirksomhet innen bredband og IP telefoni. Som bredbandsentreprengr har
NetNordic spesialkunnskap innen forretningsutvikling, design og implementering. Kunder er typisk
Energiverk, netteier, kommune eller regional teleoperatar. NetNordic har hovedkontor i Oslo, og
avdelingskontorer i Stavanger, Trondheim og Kristiansand.



